Програма тренінгу з адвокації для лідерів неприбуткових організацій України

1-й день
10.00. Вступ. Знайомство.

11.00. Що таке адвокація, право захист, лобізм? (практичні завдання)
11.30. перерва.

11.50. Система і структура влади в Україні: чого від кого можемо добиватися?  (Групова робота). Рівні та принципи прийняття рішень в органах влади. Особливості та можливості бюджетного фінансування.  Програмно-цільовий метод фінансування.
13.00.  Як селекціонувати суспільні проблеми, для вирішення яких потрібна адвокація? Визначення причин і наслідків суспільних проблем, які вирішить адвокація.
14.00. обід

15.00. Ставимо цілі адвокаційної кампанії. (Групова робота.).

16.00. Що таке і для чого визначати «Мішені» адвокаційної кампанії. (Практичне завдання).
16.30. перерва.

16.50. Як визначати групи зацікавлених сторін? (Групова робота).

17. 30. Силове поле ключових цільових груп.  

17.50. Розгляд кейсу: «Дія груп зацікавлених сторін».

18.30. Підсумок роботи дня. Постановка домашніх завдань для учасників.

2-й день

10.00. Синтез роботи попереднього дня.

11.00. Медіа адвокація. Ланцюги  комунікації. Ключові повідомлення для різних груп зацікавлених сторін. (Групова робота).

11.30. перерва.

11.50. Побудова коаліцій. Інші інструменти ефективної адвокаційної кампанії. Етапи адвокаційної кампанії. 
13.00.  Підготовка плану кампанії. Управління кампанією.
14.00. обід

15.00. Результати (Продукти, Наслідки та Вплив) адвокаційної кампанії та їх моніторинг.
16.30. перерва.

16.50. Плануємо власні адвокаційні кампанії (для кожної організації-учасника).
18.30. Підсумок роботи. Постановка домашніх завдань для учасників.

3-й день 

10.00. Синтез роботи попереднього дня.

11.00. Яку проблему громади вибираємо для здійснення адвокації?

11.30. перерва.

11.50. Визначаємо групи зацікавлених сторін. Яким буде силове поле груп зацікавлених сторін? 

13.00.  Ставимо мету адвокаційної кампанії.
14.00. обід

15.00. Якими адвокаційнми тактиками скористаємося для досягнення впливу на «мішені» адвокації?

16.30. перерва.

16.50. Як розрахувати час і зусилля у плануванні адвокаційної кампанії? Якими документами будуть оформлені результати кампанії?

18.30. Підсумок роботи. Постановка домашніх завдань для учасників.

4-й день

10.00. Синтез роботи попереднього дня.

11.00. Як залучити громадські та благодійні організації для співпраці в рамках адвокаційної кампанії?

11.30. перерва.

11.50. Як залучити ЗМІ для проведення адвокаційної кампанії?
13.00.  Як залучити політичних союзників і партнерів для проведення адвокаційної кампанії?
14.00. обід

15.00. Як залучити ресурси для проведення адвокаційної кампанії?

16.30. перерва.

16.50. Якими фандрейзинговими інструментами скористатися для посилення адвокації?

18.30. Підсумок роботи. Постановка домашніх завдань для учасників.

5-й день

10.00. Синтез роботи попереднього дня.

11.00. Як управляти адвокаційною кампанією на кожному з її етапів задля отримання очікуваних результатів?

11.30. перерва.

11.50.  Якою системою планування скористаємося?
13.00.  Підготовка плану кампанії. 

14.00. обід

15.00. Готуємо план кампанії
16.30. перерва.

16.50. Представляємо консолідований план адвокаційної кампанії, що здійсниться до кінця поточного року
18.30. Підсумок роботи.

